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Auftragstaktik im deutschen Heer 1869 bis 1945 (Zeitalter der Weltkriege):

KundenrezensionenHilfreichste Kundenrezensionen4 von 4 Kunden fanden die folgende Rezension hilfreich.
Auftragstaktik: Ein deutscher Mythos?V on speedloaderEin wissenschaftlicher Trend der |etzten Jahren insbesondere
im Bereich der Militrgeschichte ist die Dekonstruktion angeblicher Mythen. Es scheint fast so, als sei die berhhung der
eigenen wissenschaftlichen Arbeit und deren Originalitt fr die aktuelle Geschichtsschreibung der starke Motor und
eine unabdingbare V oraussetzung fr die Verffentlichungen einer jngeren Generation von Historikern. Sigg reiht sich
bereitsin der Einleitung in diesen Chor ein, wenn er vom Mythos der Auftragstaktik spricht, dessen Existenz jedoch
nur mit drren Worten und dem Verweis auf die Memoirenliteratur der Wehrmachtsgeneralitt begrndet. Allerdings soll
dieses Anliegen den geneigten Leser nicht schrecken, denn dem Schweizer Historiker ist eine uerst interessante und
lesenswerte Abhandlung zum Thema der Auftragstaktik gelungen, auch wenn deren Aussagekraft begrenzt ist.Sigg
gliedert seine Arbeit in drei Bereiche. Im ersten Teil versucht er sich dem Begriff Auftragstaktik analytisch zu nhern.
Ziel dieser Bemhungen ist das Fassen des Phnomens mittels einer ausgeklgelten Definition. Das Fhrungsverstndnisim
deutschen Heer stellt der Autor in einem Spannungsfeld zwischen sieben Elementen militrischer Fhrung dar:
Entschlossenheit, Selbstndigkeit und Offensivdenken al's aktionistische Komponenten; Gehorsam, Einheitlichkeit,
Urteilsvermgen und Befehl sgebung als regulative. Daran anknpfend misst der Autor berhmte militrische Operationen
von Molte dem Iteren bis hin zu Guderian am theoretischen Konstrukt der Auftragstaktik. Dabei wird ein
grundstzlicher Konflikt mehr als deutlich: der schmale Grat zwischen offensiver, aber berlegter Fhrung und
Eigenmchtigkeit. Im abschlieenden und seitenstrksten Teil des Buches untersucht der Autor die Kampffhrung dreier
deutscher Divisionen (Kriegsfreiwilligen-Division Grodeutschland, 10. motorisierte Infanteriedivision, 385.
Infanteriedivision) an der Ostfront 1942/43 auf empirischer Basis. Jene sollen in ihrer Unterschiedlichkeit (Personal,
Ausbildung, Ausrstung) die Kriegsrealitt der Wehrmacht im Osten abbilden und eine fundierte Einschtzung zum
Thema ermglichen.Die theoretischen Ausfhrungen zur Auftragstaktik zeugen von einer grndlichen
Auseinandersetzung, weisen jedoch einige Lngen und Wiederholungen auf. Schlussendlich bleibt dem Autor, trotz der
eigens herausgearbeiteten, aber etwas sperrig geratenen Definition, nur der Hinweis darauf, dass es die eine prgnante
und griffige Formel von der Auftragstaktik nicht geben knne. Das groe Manko am Werk von Sigg ist jedoch die
fehlende Kontinuitt auf der begrifflichen Ebene des Unterfhrers. Das beginnt bereits bel der Gestaltung des Bandes,
die einen... darstellt. Doch Betrachtungen auf dieser Mikroebene sind im Buch kaum zu finden, Sigg verweilt fast
ausschlielich in hheren Gefilden. Die Betrachtung ausgewhlter Operationen im zweiten Teil agiert zum weitaus grten
Teil auf Armee- oder Korpsebene. Die Untersuchung ber die Kampffhrung an der Ostfront hingegen ist auf der
Divisionsebene angesiedelt, stellenweise auf Regiments- oder Bataillonsebene. Das verschafft dem Leser zwar
verschiedene, hchst interessante Einblicke in die Thematik, steht einer berzeugenden und inhaltlich schissigen
Argumentation zum Untersuchungsgegenstand allerdings im Weg.21 von 22 Kunden fanden die folgende Rezension
hilfreich. Auftragstaktik in der WehrmachtVon CTRBeim Lesen der Einleitung ahnt der militrhistorisch Interessierte
zunchst nichts Gutes, wenn Sigg von einem Mythos der Auftragstaktik spricht. Seit der mit wissenschaftlichem
Anspruch prsentierten Ausstellung ber die Wehrmacht ist esin Mode gekommen, angebliche Mythen bezglich der
Wehrmacht zu konstruieren, um sie dann wieder zu dekonstruieren. Zudem neigen Autoren, die diese Methode
verwenden meist dazu, eine abolitio nominis der Wehrmacht und ihrer Angehrigen vorzunehmen, und verfgen meist
nicht ber den besten militrhistorischen Sachverstand. Im weiteren Verlauf der Studie wird diese Ahnung
glcklicherweise nicht besttigt.Vielmehr legt Sigg eine wissenschaftlich fundierte Arbeit vor. Die Untersuchung ist in
drei Teile gegliedert. Im ersten Teil mchte Sigg eine przise Begriffsdefinition der Auftragstaktik erarbeiten (Die
preuisch-deutsche militrische Fhrungsdoktrin 1889 bis 1945 Analyse des Phnomens A uftragstaktik). Im zweiten Tell
(Zwischen Selbststndigkeit und Eigenmchtigkeit Auftragstaktik von Moltke d. . bis Guderian) soll gezeigt werden,
dass bekannte deutsche militrische Operationen zu Unrecht das Siegel Auftragstaktik tragen. Im letzten Teil (Der
Krieg im Osten 1942/43 Das taktische Fhrungsverhalten am Beispiel von drei Divisionen) wird die Praxis der
Auftragstaktik im Ostkrieg empirisch untersucht.Der erste Tell liest sich nicht allzu zu flssig und berzeugt auch
inhaltlich nicht ganz. Sigg verkennt dabei, dass es sich bei der Auftragstaktik auch oder insbesondere um ein
kulturelles Phnomen handelt, fr das es eben keine schriftlich allgemeingltige Definition gibt. Hierbei ignoriert Sigg
bei spiel sweise auch Kleists Prinz von Homburg. Kleists vorzgliches Drama belegt, dass das Nachdenken ber das
Spannungsfeld zwischen Gehorsam und Eigenstndigkeit ein Phnomen deutscher Kultur ist. Sigg kommt Ende des
ersten Teils jedoch selbst zu dem Ergebnis, dass es keine Vorschrift und keine Definition der Auftragstaktik geben
konnte, weil sie eben zu komplex angelegt war (und ist).Im zweiten Teil grenzt Sigg Auftragstaktik von
Eigenmchtigkeit ab. Letztere konnte auch zu Erfolgen mit unntig hohen Verlusten oder Niederlagen fhren. Die
Beispiele fr auftragstaktisches Handeln insbesondere der subalternen Offiziere lesen sich dabel sehr spannend und
gewinnbringend.Fr den dritten Tell wertet Sigg Quellen zur 385. Infanteriedivision, zur 10. motorisierten
Infanteriedivision und zur Division Grodeutschland (GD) aus. Das Problem bei dieser Auswahl ist, dass sie zu eng it,
um reprsentativ zu sein. Zudem handelt sich bel der GD um einen besonderen Verband, der in gewisser Weise ein
knstlicher ist. Die GD wurde whrend des Krieges geschaffen, um die Freiwilligen nicht vollstndig der Waffen-SS zu



berlassen. Insofern ist die GD nicht unbedingt ein verallgemeinerungsfhiges Beispiel fr eine Elitedivision der
Wehrmacht im zweiten Weltkrieg. Daneben werden noch ein schwacher Infanterieverband (die letzte Reserve), die
385. Infanteriedivision und die 10. Motorisierte Infanterie unter dem Blickwinkel der Auftragstaktik im Ostkrieg in
den Jahren 1942 und 1943 begleitet.Leider verbleit Sigg dabei zu sehr auf der oberen taktischen Ebene Division. Auf
der untersten taktischen Ebene, den Zgen und Kompanien, drfte sich die Frage nach der Auftragstaktik noch
dringender gestellt haben. Entgegengesetzt wird der Spielraum fr auftragstaktische Fhrung auf der operativen Ebene
grundstzlich weiter gewesen sein. Daher wre es auch interessant gewesen, einen empirischen Blick auf diese Ebenen
zu werfen.Zusammenfassend hat Sigg ein wissenschaftlich fundiertes Werk vorgelegt, das grundstzlich den hchsten
wissenschaftlichen Ansprchen gengt. Sprachlich ist es vielleicht nicht immer flssig geschrieben. Inhaltlich ist Sigg
grundstzlich zuzustimmen, dass die Auftragstaktik hinsichtlich der Beurteilung der Leistungen Wehrmacht vermutlich
berhht worden ist (unter anderem auch durch die Selbstdarstellungen der enemaligen Wehrmachtsgenerle).
Gleichwohl drfte die Anwendung der Auftragstaktik einen entscheidenden Anteil an den siegreichen Operationen der
Wehrmacht und anderer deutscher Streitkrfte gehabt haben. Die von Sigg ebenfalls attestierte straffe Fhrung steht dazu
nicht im Widerspruch. Straffe Fhrung und Auftragstaktik sind m.E. keine Gegenstze, sondern ergnzen sich in gewisser
Weise. Lobenswert ist letztlich, dass Sigg, anders a's Leistenschneider, der sich auf die deutschen Streitkrfte bis zum
Ausbruch des Ersten Weltkrieges beschrnkt, das taktische Verhalten der Wehrmacht im Krieg gegen die Sowjetunion
als zentralen Untersuchungsgegenstand whit. Schon mangels Alternative ist seine Studie das Standardwerk
hinsichtlich der Anwendung der Auftragstaktik in der Wehrmacht. Trotz kleinerer Schwchen ist Sigg eine wertvolle
und bedeutende Studie gelungen.7 von 8 Kunden fanden die folgende Rezension hilfreich. Solide, aber fr Laien zu
langatmigV on Thomas K.Bel diesem Buch handelt es sich um ein wissenschaftliches Fachbuch und richtet sich an
eine entsprechende L eserschaft. Wer sich fr das Thema der "Fhrung von Vorn" interessiert, bekommt hier auf einen
guten berblick und operative Beispiele.

KurzbeschreibungDie Auftragstaktik wird hufig als wesentlicher Grund fr die deutschen taktisch-operativen Erfolge in
den Kriegen von 1866 bis 1945 bezeichnet. Die vorliegende Studie untersucht dieses Fhrungsprinzip fr das deutsche
Heer erstmals, indem sie Theorie und Praxis vergleicht. Die Ergebnisse relativieren das bisher gezeichnete Bild der
Auftragstaktik. Nicht nur kommt der straffen Fhrung eine weit wichtigere Rolle al's bisher angenommen zu, auch hing
der Grad der Selbststndigkeit und Initiative unterer Fhrer stark vom Fhrungsverstndnis des vorgesetzten Truppenfhrers
ab. Letztlich war die Auffassung darber, was mit Auftragstaktik gemeint war und wie sie praktiziert werden sollte, in
der preuisch-deutschen militrischen Denkschule bei Weitem nicht so monolithisch, wie die Forschung bis heute gerne
unterstellt.



